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Estaesla
oportunidad que
estabas esperando

Bodylogic es una empresa de Grupo
PiSA dedicada a crear productos

y oportunidades que ayudan a las
personas a alcanzar el bienestar total.

Desde 2010 ofrecemos bienestar en seis paises diferentes: México,

Bolivia, Peru, Panama, El Salvador y Estados Unidos.

Nuestro Plan de Compensacioén, uno de los mas avanzados en la
industria de Redes de mercadeo, te brinda la oportunidad de participar

para ganar atractivos bonos por tu esfuerzo.

Ademas, para ayudarte a desarrollar tu negocio de manera aceleraday
sustentable, contamos con una plataforma tecnoldgica para facilitar tus
operaciones, un Programa de Crecimiento con sesiones informativas y

un equipo comprometido con tu crecimiento.

Somos impulsores del bienestar que todos necesitamos hoy. Somos

quienes proponen un nuevo balance.

bodylogicglobal.com
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CENTRO DE INNOVACION

Experiencia
en la ciencia
del bienestar

La innovacion es la fuerza motriz de Bodylogic, siendo el principal
pilar de su estrategia empresarial. Es por ello que disponemos de
un laboratorio de ideas, que integra a profesionales y académicos
reconocidos, sobresalientes y comprometidos con la vision y mision de
la compaiiia. En Bodylogic Centro de Innovacién, discutimos tacticas 'y

Planes Empresariales y realizamos estudios cientificos.

Nuestra planta de innovacién, ubicada en Jalisco, México, nos permite
mantenernos en constante investigacion y actualizacion para poder

desarrollar nuestros productos con la mas alta calidad posible.

Ademas, contribuye a la cobertura de productos nutricionales, tanto en

México, como en Bolivia, Panama, El Salvador, Peru y Estados Unidos.




Unete y
comienza
a ganar

Consumidores

Atrévete a probar y disfrutar del bienestar que Bodylogic te
ofrece a través de su amplia e innovadora gama de productos.
Encontraras la opcion ideal para darle un giro saludable a tu

vida. jAtrévete a cambiar!
Clientes preferentes

Una vez que comiences a probar los beneficios de nuestros
productos, se volveran parte de tu dia a dia.

Inscribete a nuestro Programa de Clientes Preferentes para
obtener beneficios inmediatos, promociones especiales,

descuentos directos y un trato especial. jAtrévete a disfrutar!
Distribuidores Independientes

Ahora que eres un testimonio de bienestar con Bodylogic,
jatrévete a compartir esta idea con tus amigos, vecinos,
familia y aquellos que quieran mejorar su vida!

Nosotros tenemos el plan ideal que puede hacerte generar
un ingreso muy rentable de acuerdo a tu tiempo y a tus ganas
de crecer. Nosotros tenemos el plan ideal para ayudarte a

generar ingresos independientes. jAtrévete a ganar!




WV,

7900 1

o Formas de ganar

Gana al comercializar

Comercializa nuestros productos al
precio publico, recupera tu inversion
y gana 43% de utilidad. Inscribete al
Programa de Lealtad y gana hasta
72% de utilidad.

Gana con las ventas de tu organizacion
Obtén un porcentaje de las ventas

de tu organizacion de acuerdo atu
rangoy el nivel en que esta cada
Distribuidor. A partir del Nivel Oro

tienes potencial infinito.

Aplica con:

UNI - NIVEL

Gana al desarrollar Lideres
Impulsa el crecimiento de los
Lideres en tu organizacién para
recibir grandes bonos y participar
de sus ganancias.

Aplica con:

CHECK MATCH

Gana al compartir con otros
Comparte nuestra gran
oportunidad de negocio, invitalos
y recibe beneficios desde su
primera compra.

Aplica con:

BONO DE INICIO RAPIDO

Gana con tu crecimiento constante
Genera increibles bonos creciendo
tu rango a través del Plan de Carrera
Bodylogic desde tu primer mes. A
partir del Nivel Oro participas de las
ventas globales de Bodylogic.
Aplica con:

AVANCE DE RANGOS

GLOBAL PARA LIDERES
ESTILO DE VIDA




Bodylogic:

Estar bien, sentirse bien



Tabla de
requerimientos

Bodylogic Bodylogic

RANGOS ~ JUNIOR JL‘JIN‘IOR EJECUTIVO

JUNIOR BRONCE PLATA DOBLE TRIPLE DIAMANTE
JUNIOR EJECUTIVO BRONCE EJECUTIVO PLATA EJECUTIVO ORO PLATING DIAMANTE DIAMANTE  DIAMANTE CORONA LEGADO

200

PUNTOS

VOLUMEN DE | 110]0] 100 100 100 200 200 200 200 200 200 200 200
DISTRIBUCION | ZliI\ferst 2l gess PUNTOS g PUNTOS PUNTOS | PUNTOS W PUNTOS [ PUNTOS PUNTOS | PUNTOS PUNTOS PUNTOS
1LINEA |2 LINEAS [l 2 LINEAS [l 3 LINEAS [l 3 LINEAS |l 3 LINEAS [l 3 LINEAS [l 3 LINEAS il 3 LINEAS |l 3 LINEAS [l 3 LINEAS ll 3 LINEAS
NN Y Yol ACTIVA | ACTIVAS [ ACTIVAS [l ACTIVAS | ACTIVAS i ACTIVAS [l ACTIVAS [l ACTIVAS il ACTIVAS |l ACTIVAS | ACTIVAS @ ACTIVAS

3 LINEAS
ACTIVAS

Bodylogic-

VOLUMEN BALANCEADO 1,200 2,300 4,000 6,000 10,000 20,000 45,000 125,000 350,000 1000,000 2'000,000
VOL. MAXIMO POR LINEA 480 920 1,600 2,400 4,000 8,000 18,000 50,000 140,000 400,000 800,000
EXPRESADOS EN
PUNTOS
—1 1ro 7% 7% 7% 7% 7% 7% 7% 7% 7% 7% 7% 7% 7%
W o0, 7% 7% 7% 7% 7% 7% 7% 7% 7% 7% 7% 7%
E 3ro 6% 6% 6% 6% 6% 6% 6% 6% 6% 6% 6%
470 6% 6% 6% 6% 6% 6% 6% 6% 6% 6%
510 6% 6% 6% 6% 6% 6% 6% 6% 6%
670 6% 6% 6% 6% 6% 6% 6% 6%
7m0 0.50% 0.75% 1.00% 1.25% 1.50% 1.75% 2.00%
w \' v v v \' v v

UNI-NIVEL
BONO DE INICIO RAPIDO
IMPULSO
CHECK MATCH
AVANCE DE RANGOS

DESARROLLO DE LIDERES
INFINITO

GLOBAL PARA LIDERES
BONO ESTILO DE VIDA

BONOS POR RANGOS




Ganaal
comercializar

Distribuye los productos Bodylogic al precio publico

sugerido, recupera tu inversion y obtén una utilidad

del 43%. Si cuentas con clientes que consuman

periddicamente nuestros productos, inscribelos al

Programa de Cliente Preferente para que obtengan
entre un 10% y un 30% de descuento y tu ganes el
diferencial entre tu descuento y el suyo; es decir, podras
obtener hasta un 32% del precio publico de las compras

de tu Cliente Preferente.
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PORCENTAJE DE UTILIDAD
DESCUENTO POR DISTRIBUCION
30% 43%

Ejemplo de utilidad por distribucion*

1 3 20
B-GLUTATION B-GLUTATION B-GLUTATION
POR MES POR MES POR MES
PRECIO PUBLICO $120 PRECIO PUBLICO $360 PRECIO PUBLICO $2,400
PUNTOS 84 PUNTOS 252 PUNTOS 1,680
-30% -30% -30%
PRECIO AFILIADO  PRECIO AFILIADO  PRECIO AFILIADO
$84 $252 $1,680
UTILIDAD 43% UTILIDAD 43% UTILIDAD 43%
$36 $108 $720

*LAS CIFRAS EXPRESADAS EN MONEDA SON USD
Y SON EXCLUSIVAMENTE EJEMPLOS

BENEFICIOS

Gana de forma inmediata

Gana distribuyendo a tus clientes
o inscribiéndolos como Clientes
Preferentes

Gana utilidad del 43%

Cliente
Preferente

Ahora puedes generar mayores ingresos con el nuevo
programa de Cliente Preferente.

Ahora tus nuevos Clientes Preferentes te haran ganar
mas dinero que recibiras hasta un 32% de cada una de
sus compras.

Pueden registrarse sin costo y obtener de un 10% a un
30% de descuento.

Tu nuevo cliente preferente puede incrementar su

descuento de manera muy sencilla.

Ejemplo diferencial por
Cliente Preferente:

PASO 1

Registra un nuevo Cliente Preferente sin costo
con la compra de sus productos favoritos.

PASO 2

Recibiras la diferencia de porcentaje que exista entre
el descuento de tu nuevo Cliente Preferente y el tuyo.

PASO 3

Recibe semanalmente las ganancias generadas
por tus Cliente Preferentes.

B-GLUTATION B-GLUTATION B-GLUTATION
SIN IMPUESTOS SIN IMPUESTOS SIN IMPUESTOS ESTA ES LA GANANGIA QUE OBTIENES
) DE LA COMPRA DE TU NUEVO CLIENTE
PRECIO PUBLICO | PRECIO DISTRIBUIDOR AL | PRECIO CLIENTE PREFERENTE AL PREFERENTE
S124.75 0 0
42% 10% $39.92
§72.39 Slie.27
0
DIFERENCIA 32/0 Si alcanzo el 42% de descuento en el Programa
de Lealtad y tengo un Cliente Preferente que
compra al 10% ¢Recibiré el 32% del diferencial
de Cliente Preferente?
REQU'S”U DESBUENTU Si, el diferencial siempre se calcula de la diferencia
I registrarse al programa de Cliente -l[ 0/ entre mi descuento y el descuento del Cliente
0
Preferente y comprar al menos 1 punto Preferente.
ies 0070
Al acumular 150 puntos en hasta 12 meses méviles 0 IMPORTANTE:

Al'acumular 650 puntos en hasta 12 meses moviles 3 ]%

Los puntos y el valor reembolsable del Nuevo Cliente Preferente suman a
tus puntos personales y valor reembolsable personal, por lo que ya no se
consideran en tu primer nivel.

bodylogicglobal.com
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Programa de Lealtad PR
‘

Nuestro Programa de Lealtad te brinda la

oportunidad de generar ingresos independientes

cada vez que realizas una compra. BEN EF'C'OS
Ejemplo:

Gana mayor descuento por ser
Bodylogic reconoce tu constancia y lealtad con A || constant‘t’e en tus comprﬂs

mayores descuentos que van desde el 30% hasta el mensuales y maximiza tu utilidad.
42%. Un Distribuidor Independiente se inscribe al Programa de Lealtad en febrero
Cada mes que compres 100 puntos en la primera

quincena del mes avanzaras en el programay

obtendras mayores descuentos. Empezaras el primer

ENERO FEBRERO MARZ0 ABRIL MAY0 JUNIO JULIO
mes con el 30% y al cabo de 18 meses podras obtener
el descuento méximo del 42%. PUNTOS DE COMPRA 0 168 168 168 168 0 168
MESES | Descuento co"smﬂff}ﬁg 0 1 2 3 4 0 1
El valor reembolsable de las compras en el Programa ENEL Distribuidor 3
de Lealtad mantendré la misma proporcion respecto PROGRAMA 30% PRECIO PUBLICO $0.00 $240.00 $240.00 $240.00 $240.00 $0.00 $240.00
al precio con descuento, sin impuestos, de la lista de DESCUENTO 30% 0% 33% 33% 35% 35% 30%
precios. Permanece en el programa durante meses Mes 1 30% F[’)IIQEEEII(IJE?I% $0.00 $168.00 $160.80 $160.80 $156.00 $0.00 $168.00
consecutivos para obtener mayores descuentos. VALOR
REEMBOLSABLE $0.00 $149.52 $143.11 $143.11 $138.84 $0.00 $149.52
Mes 2-3 33%
Mes 4-5 35%
Mes 6-11 37%
odylogic-
Mes 18 en 42%
adelante




PU ntOS de Bodylogic® ) (Us) (Pa) (PE) (s0)
volumen total
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Los Puntos de Volumen Total (PVT) son la suma de tu Volumen

de Distribucion (VD) y tu Volumen de Grupo (VG). Tu Volumen de
Grupo consiste en los puntos de tu organizacién que no tengan

el descuento maximo (42% de descuento) y que no tengan a otro
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Distribuidor en linea ascendente con el maximo descuento.
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Los Puntos de Volumen Total se utilizan para acelerar tus

descuentos del Programa de Lealtad.
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EJEMPLO 1: 450 puntos de Violumen Total
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EJEMPLO 3: 100 puntos de Violumen Total

I
0o
SR
—_
=
=)

9o

C° 0O (” 2% 10
) T )
42%| 200 30%| 150 42%| 100 C°

D O o m@ m0° N
m m m 12% . 200 12% . 150 12% . 100
30% 200 35% 200 30% I I I

B

?3-2
o
%

[IX)
=]
SR

-—

o~
x
5SS
=
=)

[F%)
(2]
3
(2%}
=
[=—1]
[J%)
(=)
=
—
.
(<2}
(=1

[FC)
=3
SR
[ %)
=]
=)
[C)
[Z3]
R
—
=]
=)




Programa de
Lealtad Acelerado

Para los que no quieren esperar 18 meses para
obtener el maximo descuento tenemos el método

acelerado.

Para alcanzar los descuentos con el método

acelerado tendras que acumular puntos de volumen

total.
PUNTOS DE
VOLUMEN TOTAL DESCUENTO
ACUMULADO
1-500 30%
501- 1,500 35%
1,501 - 3,000 40%
3,001+ 42%

Para llegar al 42% deberas acumular 3,001 puntos de
volumen total en un periodo de 12 meses maviles. Una
vez alcanzado el 42% de descuento, lo conservaras
por los 12 meses siguientes. Al final de los 12 meses
con descuento garantizado podras mantener tu
descuento ya sea por haberte activado los 12 meses
previos con 100 puntos en la primer quincena o por
haber acumulado 3,001 puntos de volumen total en

los 12 meses anteriores.

De no cumplir con ninguna de las dos opciones

anteriores, tu descuento se reiniciara al 30%.

Recuerda que siempre tu descuento vigente sera el

mayor descuento obtenido por cualquiera de los dos

meétodos

Ejemplo 1
ws|1 2 3 4 5 6 71 8 9 W N R B W B B U B W
s [ 00 00 W0 00 00 WO W00 W0 0O W0 W0 W00 W0 W0 00 W W 1w 00
| VEMIGRMA| e, e 5 p g w1 R oW M OB B T B W
SN | 30% 33% 3% 3% 3% 3% 3% 3% 3% % A% A% A% A% A% A% A% 4% 4%
VOUMENOEGRUPO | 500 500 500 500 500 500 500 500 500 500 500 500 500 500 500 500 500 500 500
METODD VOUMENTOTL | 600 GO0 600 600 600 600 GO0 GO0 600 60D 6D 600 60D G600 60D 60D 60D 600 G600
e VURODD | 600 1200 1800 2400 3000 3600 4200 4800 5400 6000 6600 7200 7200 7200 7200 7200 7200 7200 7200
DSCUBNIDACELEROO | 35% 3% A0% AD% AD% A% A% A% A% 4% A% A% A% A% A% 4% 4% 4% 42
DSOUNIOUGENTE | 35% 3% A0% AD% A0% A% A% A% A% A% A% A% A% 4% A% 4% 4% 4% 4%
Ejemplo 2
ws|1 2 3 4 5 6 71 8 9 W N R B W B B U B W
e | 100 00 W0 100 00 WO W00 W0 0O W W 0 W0 W 0 W W 1w W00
| NSOELMIGRMA| e, e g g g poom R 1 2 3 4 5 5 7
SO | 0% 33% 3% 3% 3% 3% A% 3% 3% 3% A% A% 0% 3% W% % 3% % %
VOUENOEGRUPO | 500 500 500 500 500 500 100 100 00 100 00 100 00 00 W0 W0 00 00 100
METODD VOUMENTOTAL | 60D GO0 60D GO0 60D 600 200 200 200 200 200 100 200 20 200 20 20 200 200
e VR0 | 600 1200 1800 2400 3000 3800 3800 4000 4200 4400 4600 4700 4300 3900 3500 3100 2700 2300 2300
DSCUBNIDACELEROD | 35% 3% A0% AD% AD% A% A% A% A% 4% % A% % A% A% 4% 4% 42%  30%
DSOUBNIOVGENTE | 35% 3% A0% AD% AD% A% A% A% A% A% A% % A% 4% A% 4% 4% 4% 3%







Bono de
Inicio Rapido

Recibe el Bono de Inicio Rapido por la primera

compra de un nuevo Distribuidor Independiente.

BENEFICIOS

@II Podras recibir Bono de Inicio Rapido
A con la primera compra de tu afiliado

>

B &

C &

Podrés ganar un bono de Inicio Répido si
afilias a un Distribuidor Independiente con
un paquete mds alto

Este bono es adicional a las ganancias
por Uni-Nivel que generan las compras
de paquetes de inicio y se pagaré por una
sola ocasion en relacion del Distribuidor a
la primera afiliacién

IniciaB|_

PAQUETE DE INICIO

EmprendedorB |

PAQUETE DE INICIO

Negociol |

PAQUETE DE INICIO

PRIMER PAQUETE . . .
INSCRITO 12.5% 12.5% 15%
SEGUNDO PAQUETE . . .
INSCRITO 12.5% 15% 20%

TERCER PAQUETE
INSCRITO EN ADELANTE 12.3% 17.5% 25%

*100% configurable.

Uni-Nivel

Recibe un porcentaje, sobre el valor reembolsable,
del volumen de compras que generan los Distribuidores
Independientes en tu red. Ese porcentaje depende del
nivel que ocupa cada Distribuidor Independiente en tu
linea descendente, después de aplicar la compresion

dinamica.

BENEFICIOS
0
(2 .
oXNo Gana un porcentaje de las ventas de tu red
M M
N

RANGO

ANR g SRONE gy PR im0 PN ome e oA T OO
ho | 7% T % % % % T % T T%  T%  T% T%
200 % T T T% T % % % % 1% 1% 7%
3h0 % 6% 6% 6% 6% 6% 6% 6% 6% 6% 6%
o 6% 6% 6% 6% 6% 6% 6% 6% 6% 6%
1o O% 6% 6% 6% 6% 6% 6% 6% 6%
610 6% 6% 6% 6% 6% 6% 6% 6%
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Ejemplo1

Ganancias UNI-NIVEL: $4.480

&
FL
g

O O O O O O
e o Ve Ve Vo Ve
WR:S2000 YRS VR=$2.000 VR $2.00 UR: $2000  R: $2.00

(Ejempilos solo para referencia. Estos no representan una garantia de ingresos, ya que dependen de las

habilidades, tiempo y esfuerzo de cada persona)
Glosario: VR - Valor Reembolsable / N - Nivel

Infinito

Recibe un porcentaje, sobre el valor
reembolsable, del volumen que generan los
Distribuidores Independientes en tu red. Ese
porcentaje depende del rango con el que
califiqgues y es adicional al Bono Uni-Nivel. Se
paga a partir del 7° nivel (después de aplicar la
compresion dinamica) y hasta el infinito. Este
bono no disminuye si hay otros Lideres con tu

titulo o superior en tu organizacion.

BENEFICIOS

)
ri\ Gana un porcentaje de las ventas de
r% tu red

?9‘ A partir del 7° nivel y hasta el infinito

Compresion dindmica

gJo

!

No es bloqueado por otros Lideres en
tu organizacion

=0 o o =

9 |

Tabla de valores

RANGOS
ORO  PLATINO  DIAMANTE

DOBLE TRIPLE  DIAMANTE

DIAMANTE DIAMANTE CORONA  -CADO

PORCENTAJE | 5%  .75% 1%

1.25% 1.5% 1.75% 2%
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Check match

Participa de las ganancias de los Lideres de
tu organizacion, recibiendo un porcentaje BENEFICIOS
de sus ingresos por Uni-Nivel e infinito. Este 0]
g P AN Obtén un porcentaje de las ganancias de los

bono no esta limitado a ganar un porcentaje oA rt% Lideres en tu organizacicn
de tus directos, sino que puedes recibir A Ejem plO
Ejecutivo (o superior). A deLideres

C Participas de los ingresos del Lider por las

v ™ ganancias Uni-Nivel e Infinito ( | \
(e @]
I] Ganas sobre los Lideres Plata ejecutivo en 12% O 14%
adelante 61 m G1

Tabla de valores

(El porcentaje que recibes es el menor entre tu rango y el rango del Lider en tu organizacion) ' I

Rangos |
PLATA DOBLE TRIPLE  DIAMANTE o
Esecurivo 0RO PLATINO - DIAMANTE o WANTE DIAMANTE  cORonA  LEGADO 16% O
62 AN
Nimero de
generaciones 1 2 3 /A ] i) h

Porcentaje 10% 12% 14% 16% 18% 20% 20% 20%
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Impulso hod

Recibe este bono si calificas a los

distintos rangos (desde Bronce) en los BEN EF'C'OS

J
primeros meses a partir de tu fecha de A & Aprovecha estos bonos para darle un
afiliacion. Incluso, si caes de rango puedes impulso a tu negocio desde el inicio

recuperarte y seguir ganandolo.

B mommmZal  Recibelos en tus primeros meses desde tu E]em p|0 2

% fecha de afiliacion

(Ejemplo donde un afiliado se inscribié en marzo y calificé como Junior ese mes)

| Son acumulables y puedes recibirlos mas
G =] e un mes MEST  MES2  MES3  MES4  MES5  MES6  MEST  MES8  MES9
MARZ0 ABRIL MAYO JUNIO JULIO AGOSTO SEPTIEMBRE OCTUBRE NOVIEMBRE

RANGO CALIFICADO
o w UG SOG MR M
BONO BRONCE 40USD  40USD
Tabla de valores Ejemplo 1 BONE[}EC'}?#\% 60USD  60USD  60USD
, BONO PLATA 80USD  80USD  80USD
RAN[;[]BSONOMENSUALPORBTUI;ELO MES MEs! MEs? MES 3 325‘25,%\}3 100 USD 100USD 100USD 100 USD

PLATA EJECUTIVO 100 USD

9 BONO TOTAL 0USD 40USD 100USD 60USD 240USD 80USD 180USD 100USD 100 USD
PLATA 80 USD 7 BRONCE BRONCE EJECUTIVO PLATA EJECUTIVO

5

3

40 + 60 40 + 60 + 80 + 100
BRONCE EJECUTIVO 60 USD 40 USD 100 USD 280 USD

BRONCE 40 USD




Avance de
Rangos

Ejemplo de Bonos por Avance de Rangos

Recibe este bono cada vez que califiques por

Periodo acelerado de Diamante Periodo acelerado de Doble Diamante

primera vez a un nuevo rango a partir de Oro.

BENEFICIOS
MES DESPUES DEINSCRIPCION 7 8 9 10 M 12 13 % 15 16

Obtén este bono cuando califiques por RANGO  PT D D D D D D D D D
primera vez a un titulo nuevo PAGO 1500 1500 1500 1,500

Si calificas dentro del periodo acelerado (los

primeros meses desde tu fecha de afiliacion)

©

podras obtener varios pagos, mientras sigas

calificando al nuevo rango. Incluso si caes de

Si caes de titulo fuera del periodo

rango puedes recuperarte y seguir ganandolo acelerado tienes a oportunidad de ganar

&
=
=

MES DESPUES DE INSCRIPCION 7 8 9 10 1 12 13 14 15 16

O 6O o =

dentro del periodo acelerado. Si el periodo el bono a un 50%
acelerado termina y no has obtenido el maximo E] _ RANGD  PT PT D PT D D D o D D
numero de pagos, puedes obtener en cualquier ‘ éﬁ :;::L:I :ﬁshier::i;ma sueleratepuedes PAGO 1,500 1,500 1,500 1,500
momento los pagos pendientes al 50%. En
caso de que califiques a un rango por primera J -\s MES DESPUES DE INSCRIPCION 7 8 9 10 1" 12 13 14 15 16
vez después del periodo acelerado, recibiras un Q Son acumulables NGO P - or - - p D D D D
ini | .
Pago inico no acelerado PAGO 1,500 1,500 1,500 1,500
MES DESPUES DE INSCRIPCION 7 8 9 10 1 12 13 14 15 16 17
RINGD actiennd,  NOMERO — BONO BONO 50%BONO A0 UNICO RANGO PT PT PT PT PT P D PT D D D
(MESES) DE PAGOS MENSUAL TOTAL MENSUAL NO ACELERADO PAGO 1,500 750 750 750
LEGADO 25 8 $5,625 $45,000 $2,813 $3,000
DIAMANTE CORONA 22 7 $4,286 $30,000 $2,143 $2,100 MES DESPUES DE INSCRIPCION 7 8 9 10 1" 12 13 14 15 16 17
TRIPLE DIAMANTE 19 6 $3,333 $20,000 $1,667 $1,900 RANGO  PT PT PT PT PT PT DD D DD DD DD
DOBLE DIAMANTE 16 5 $2,000 $10,000 $1,000 $1,200 PAGO 3,500 1,500 3,500 3,500 2,000
DIAMANTE 13 4 $1,500 $6,000 $750 $900 ) )
MES DESPUES DE INSCRIPCION 7 8 9 10 1" 12 13 14 15 16 17
PLATINO 8 3 $1,000 $3,000 $500 $600
0RO 5 2 $750 $1,500 $375 $500 HANGD oI oI oI oI oI oI oI ! ! ! !
' PAGO 900




Desarrollo
de Lideres

Bodylogic te recompensa por desarrollar Lideres

en tu organizacion. Cada vez que ayudes a

alguno de tu organizacion a conseguir el Bono de

Avance de Rangos, y la compresion lo permita,

tu recibiras este bono. La compresion de este

bono funciona de tal manera que: si alguien en

tu organizacion obtiene el Bono de Avance de

Rangos, en el periodo acelerado, y no hay nadie

en su linea ascendente con el rango necesario

para cobrar el bono- hasta llegar a ti- tu podras

cobrarlo. Los bonos a partir del segundo mes no

necesitan ser consecutivos, pero si deben de

BENEFICIOS
o) , ,
M Obteén este bono cuando desarrolles Lideres
f‘% A ﬂ% en tu organizacion

Para recibir este bono debes tener el rango
del Lider que desarrollaste o superior

! o

Si desarrollas a otros Lideres que no son tus
directos puede haber compresion

Si los desarrollas de forma acelerada

O 0O o =

b

conseguirse dentro del periodo acelerado para puedes ganar mucho mas
poder ser recompensados.
Tabla de valores Ejemplo 1
RANGO Tu N
RO PLATINO  DIAMANTE DIR&BALNETE DAt oRNaC  LEGADD
PERIODO
ACELERADO 5 8 13 16 19 22 25
BONO | $250  $334 500  $667 1,112 $§1,429 $1,875
j ~
NUMERO
DEPAGOS . o 4 8 678 500 USD A\
TOTAL | $500 $1,000 $2,000 $3,333 $6,667 $10,000 $15,000 Total de bono DESARROLLO LIDERES: h00 USD

MES DESPUES DE INSCRIPCION

RANGO
PAGO

MES DESPUES DE INSCRIPCION

RANGO
PAGO

MES DESPUES DE INSCRIPCION

RANGO
PAGO

MES DESPUES DE INSCRIPCION

RANGO
PAGO

MES DESPUES DE INSCRIPCION

RANGO
PAGO

MES DESPUES DE INSCRIPCION

RANGO
PAGO

Bodylogic-

Ejemplo 2

Periodo acelerado de Diamante

7
PT

PT

PT

PT

PT

PT
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D
500

PT

PT

PT

PT

PT

9
D
500

500

PT

PT

PT

PT

10
D

500

PT

10
PT

10
PT

10
PT

10
PT

Periodo acelerado de Doble Diamante

1"
D
500

"

500

"

PT

"
PT

"
PT

1
PT

12
D

12

500

12
PT

12
PT

12
PT

12
PT

13
D

13

500

13

500

13

500
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DD
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D
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DD
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16
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Resumen
de avance

BL

g | acaEgp MWD G0N0 IO g0l0 PONGD e s
(MESES) ¢ MENSUAL TOTAL
LEGADO 25 8 $5,625 $45,000 $2,813 $3,000 $1,875 $15,000
DIAMANTE
- CORONA 22 7 $4,286 $30,l]l][l $2,143 $2,1l]l] $1,429 $1l],[ll][]
[ e ]
2 TRIPLE 19 [ $3,333 $20,000 81,667 $1,900 $1,112 $6,667
=T DIAMANTE ’ ’ ’ ’ ’ ’
(="
L DOBLE
S DIAMANTE 16 5 $2,000  $10,000  $1,000 $1,200 $667 $3,333
ad
(&%)
<z: DIAMANTE 13 A $1,500 $6,000 $750 $900 $500 $2,000
=
< PLATINO 8 3 $1,000 $3,000 $500 $600 $334 $1,000
0RO 5 2 $750 $1,500 $375 $500 $250 $500
PLATA
EJECUTIVO 9 9 $100 $900
()
2 PLATA 7 7 $80 $560
e )
o- BRONCE
= | EJECUTIVO 5 5 560 9300
BRONCE 3 3 $40 $120

Bono Estilo
de Vida

Recibe el Bono de Estilo de Vida cuando

califiques a un rango Platino o superiory BENEFICIOS
tengas el volumen de organizacion balanceado
requerido. Consulta tabla de valores. A %} Nunca pierdes la oportunidad de ganarlo
Este bono no es acumulable, es decir, solo B @ﬂ e
puedes obtener el correspondiente a tu rango U®
de pago de cada periodo.
Tabla de valores Ejemplo 1
VOLUMEN
BALANCEADO BONO MES 1 MES 2 MES 3 MES 4 MES 5
2.400,000 $2,000 USD RANGO
1.200,000 $1,500 USD VOLUMENDEORGANIZACION | 12 00 29,000 24000 30,000 50,000
42[] [][][] $1 000 USD BONO 0usD 0USD 100USD 100USD 500USD
150,000 $750 USD
50,000 $500 USD
24000 $100 USD




Ejemplo 2

Global para
Lideres

Al ser Oro se suman solo los primeros dos niveles:
Participaciones= N1+N2=600+800= 1400

Bodylogic reparte a sus Lideres el 1% del valor

4O~
9o
go~

reembolsable mensual, de las ventas globales. Esto BEN EFICIOS VD: 200 VD: 200 VD: 200 N1: 600
se realiza de acuerdo a las participaciones que 0 Bodylogic reparte el 1% del valor | ( | |
hayan obtenido. Las participaciones se determinan A ' 0 comis{q[rilable de las ventas globales O O O O
' sts Lderes N AN N
sumando el volumen de distribucion de los niveles en VD: 200 VD: 200 VD: 200 VD: 200 N2: 800
tu organizacion, aplicando compresion dinamica. El (|) OI OI OI OI
rango con el que participas va a determinar el numero ,v ,v /Q? ,v ,t?\
de niveles de tu organizacion que se tomaran en VD:200 VD:200 VD: 200 VD: 200 VD: 200 N3: 1000
cuenta para obtener participaciones del pool, y éste | | | | |
debera ser el menor entre tu rango del periodo actual ao ao ad ao aD
y de los dos anteriores.
En este caso el Lider Oro obtendria un
14% del pool global para Lideres.
) PARTICIPACIONES % DE PARTICIPACION
Tabla de valores Ejemplo 1 B —
1,400 14%
RANGO HACE  RANGO HACE RANGO MES RANGO
. DOS MESES  UN MESES ACTUAL POOL 2 000 2,000/10,000=
%E = ’ 20%
= DOBLE TRIPLE  DIAMANTE § D PT 0RO 0RO
0RO PLATINO  DIAMANTE | /viee DIAMANTE  corona  LEGADO : . 40010000
2 ’ 0
5 2 PT D P 16%
g% 1-2 1-4 1-5 1-6 1-6 1-6 1-6 ; 5 000 5,000/10,000=
== ! 50%
SUMA 10,000







bodylogicglobal.com

Preguntas frecuentes

Clientes Preferentes

¢A QUE PRECIO COMPRAN PRODUCTOS LOS
CLIENTES PREFERENTES?

Los Clientes Preferentes compraran entre un
10% y un 30% de descuento.

¢COMO PUEDO INSCRIBIR A UN CLIENTE
PREFERENTE?

Un Cliente Preferente no necesita adquirir un
paguete de negocio, solo requiere ser inscrito
porun Distribuidor o por otro Cliente Preferentey
comprar un producto. A los Clientes Preferentes
los puedes inscribir a través de MyBL, tu oficina
virtual. Para hacerlo vas a menu y seleccionas:

tipo de cuenta / Cliente Preferente / inscribir.

S| TENGO UNA PERSONA QUE SOLO QUIERE
CONSUMIR CADA MES UN B-GLUTATION,
¢QUE ME CONVIENE MAS, AFILIARLO DEBAJO
DE Mi O INSCRIBIRLO COMO CLIENTE
PREFERENTE?

Si lo afilias debajo de ti como distribuidor y
compra un B-Glutation estaras ganando un
7% de ganancias Uninivel. Los puntos que
genera el B-Glutatiéon te contaran solamente
para el Volumen Organizacional. Si lo inscribes
al Programa de Cliente Preferente, con cada
B-Glutation que compre estaras ganando el
diferencial de descuento entre el descuento al
que compre tu Cliente Preferente y el descuento
que tengas al momento de la compra. Ademas,
los puntos de volumen de ese B-Glutation te
cuentan en tu VD (Volumen de Distribucion). Por
lo tanto, si lo inscribes como Cliente Preferente
ganas hasta un 32% y los puntos te sirven para

tu volumen personal.

¢UN CLIENTE PREFERENTE PUEDE
INSCRIBIR A MAS CLIENTES PRFERENTES?
Si y todo el volumen que genere en esa
estructura contara para tu VO.

¢UN DISTRIBUIDOR INDEPENDIENTE QUE
INSCRIBA A UN CLIENTE PREFERENTE
PUEDE GANAREL BONO DEINICIORAPIDO?
No, elbono deinicio rapido sélo se genera por

los nuevos Distribuidores Independientes.

¢UN CLIENTE PREFERENTE CON 100
PUNTOS DE VD ME CUENTA COMO

LINEA ACTIVA?

No, solo los Distribuidores Independientes
forman parte de tus requerimientos de
estructura.

Programa de Lealtad

¢COMO PUEDO INSCRIBIRME AL
PROGRAMA DE LEALTAD?

Puedes inscribirte al Programa de Lealtad
desde tu oficina virtual MyBL.

Debes aceptarlos términosy condiciones del
programa, conociendo el detalle de todos los
beneficios que obtendras y las condiciones a
las cuales estaras sujeto.

S| ESTOY INSCRITO EN EL PROGRAMA
DE LEALTAD, Y UN MES NO REALIZO
MI ORDEN ANTES DEL CIERRE DE LA
PRIMERA QUINCENA DEL MES EN CURSO,
(CONSERVO MI DESCUENTO PARA
FUTURAS COMPRAS?

No, regresas al 30% de descuento, pero no

pierdes la oportunidad de recuperar el descuento si

vuelves a ser constante con tus compras.

¢TENGO QUE ESPERAR 18 MESES PARA PODER
TENER EL DESCUENTO MAXIMO DEL 42%7?

No, con el método acelerado puedes obtener
el descuento desde tu primer mes, para poder
alcanzarlo tienes que generar 3,001 puntos de

volumen total.

¢(PARA QUE SIRVEN LOS PUNTOS DE VOLUMEN
TOTAL?

Los puntos de volumen total te sirven para alcanzar
mas rapidos tus descuentos y asi poder ganar mas

rapido utilidad por reventa.

¢(QUE PASA CON MIS PUNTOS DE VOLUMEN
TOTAL SITENGO UN DISTRIBUIDOR DIRECTO CON
EL 42%7?

Si tienes un Distribuidor directo con el 42% los
puntos de esa linea no te contaran para tu volumen
total, sélo te contara el volumen de organizacion que
no tengan el 42% descuento y los que no dependan
de un distribuidor con el 42%. Para generar mayor
volumen total deberas afiliar a mas distribuidores

directos.

Plan de Carrera

¢EL VOLUMEN MAXIMO POR LINEA LIMITA MIS
GANANCIAS POR UNI-NIVEL?

No, el volumen maximo por linea es solo para calificar
a los rangos y no limita tus ganancias Uni-Nivel, las
cuales se calculan sobre el valor reembolsable de

toda tu organizacion.

¢QUE SIGNIFICA EL VOLUMEN MAXIMO POR
LINEA?

Este requerimiento significa que, para obtener un
rango, el volumen maximo que puedes obtener
de una sola linea es del 40% del requerido;
esto te ayuda a que hagas una organizacion
balanceada. Por ejemplo, para calificar a Oro
necesitas 10,000 puntos de volumen balanceado
de organizacion; de esos, maximo 4,000 puedes
obtener de una misma linea o de tu volumen de
distribucion; de estos, puedes obtener maximo
4,000 de una misma linea o de tu volumen de
distribucion, por lo que debes hacer varias lineas
para estar mejor balanceado. Si tuvieras una
linea con 5,000 puntos, solo te cuentan 4,000
para el VBO del Titulo de Oro.

¢EL VOLUMEN DE DISTRIBUCION FORMARA
PARTE DEL VOLUMEN BALANCEADO DE
ORGANIZACION?

Si, tu volumen de distribucion sumara a tu
volumen de organizacion (topado al maximo por
linea) para obtener el volumen balanceado de

organizacion.

¢(NECESITO TENER LINEAS CALIFICADAS, ES
DECIR, LINEAS CON TiTULO DE PAGO, PARA
PODER ALCANZAR MI TITULO?

No, solo es necesario contar con lineas activas

como requerimiento de estructura.

LY

Q
D



¢COMO  FUNCIONA LA COMPRESION
DINAMICA?

La compresion dinamica funciona en el pago de
ganancias Uni-Nivel e Infinito. Esta consiste en
que aquellas personas que no tengan volumen
de distribucion al final del mes no te contaran
como un nivel de pago y se comprimiran,
cobrando asi solo de aquellas personas que
estan distribuyendo los productos Bodylogic. Si
un Distribuidor Independiente en tu organizacion
hace al menos un punto, no se comprimira y
recibiras un porcentaje del valor reembolsable de

su volumen distribuido.

EN EL BONO IMPULSO, ¢VOY A OBTENER
40 DOLARES LOS PRIMEROS 3 MESES QUE
CALIFIQUE A BRONCE?

iPuedes ganar mucho mas! El Bono Impulso te
paga 40 dodlares por cada mes que califiques
a Bronce durante tus primeros tres meses de
afiliacion y te paga 40 dodlares cada mes que
hayas calificado a Bronce, dentro de tus primeros
3 meses. Por ejemplo, si el mes que te afilias
calificas a Bronce, recibes 40 ddlares. Si el
siguiente mes no calificas a Bronce, ese segundo
mes pierdes la posibilidad de obtener el bono. Si el
tercer mes calificas como Bronce de nuevo ganas
los 40 ddlares ese mes. Si el cuarto mes calificas
como Bronce ya no ganas el bono, aunque sea
el tercer mes que califiques, porque es el cuarto
mes desde que te afiliaste y el bono aplica solo

para los primeros 3 meses.

EN EL BONO IMPULSO ;DEBO SER BRONCE 3
MESES PARA GANAR LOS 40 DOLARES?

No debes calificar los 3 meses, el Bono Impulso
se paga cada uno de los 3 primeros meses

desde tu fecha de afiliacion.

EN EL BONO DE AVANCE DE RANGOS, SI
CALIFICO COMO ORO EN EL QUINTO MES
DESDE QUE ME AFILIE Y EL SIGUIENTE MES
RECALIFICO COMO ORO, ;PUEDO OBTENER
EL BONO POR SEGUNDA VEZ?

Si, si calificaste de forma acelerada tienes la
posibilidad de obtener los bonos en los meses
posteriores; pero para obtenerlos debes
recalificar cada mes con ese rango o alguno

superior.

EN EL BONO DE AVANCE DE RANGOS, SI
SOY PLATINO Y YA OBTUVE 2 BONOS Y
CAi DE RANGO ;TENGO OPORTUNIDAD DE
RECUPERAR EL TERCER BONO?

Si, si recalificas en el periodo acelerado obtienes
el tercer bono. En caso de que ya estés fuera del
periodo acelerado es posible obtener el 50%

del bono.

EN CUANTO AL PAGO DE BONOS, ;S| ME AFILIO
EN MARZO, ESTE ES MI MES CERO O MI MES
UNO?

El mes de afiliacion cuenta como el mes 1, de tal
manera que si te afiliaste en marzo y ese mes
calificaste a Bronce recibiras los 40 ddlares del

primer mes del Bono Impulso.

¢QUE DIFERENCIA HAY ENTRE EL BONO
DE AVANCE DE RANGOS Y EL BONO DE
DESARROLLO DE LIDERES?

El Bono de Avance de Rangos lo gana
un Distribuidor Independiente cada que
califica por primera vez a un rango (Oro
O superior) y cuando recalifica dentro
del periodo acelerado. Cada que alguien
obtiene el Bono de Avance de Rangos, el
primer lider en su linea ascendente que
tenga el mismo rango o superior obtendra
el Bono de Desarrollo de Lideres. Por
ejemplo, si un Distribuidor Independiente
califica por primera vez como Diamante
en el mes 13 después de su afiliacion, él
gana el respectivo Bono de Avance y el
Primer Diamante (o superior) en su linea

ascendente gana el Bono de Desarrollo.

SI SOY DIAMANTE, ¢EN EL CHECK MATCH
VOY A RECIBIR EL 16% DE TODOS LOS
LIDERES EN MI ORGANIZACION?

No, recibes hasta el 16% de las ganancias
de los Lideres en tus primeras 3
generaciones. Si ellos tienen un rango
menor a Diamante, el % que recibes sera
el que les corresponda a ellos. Por ejemplo,
si tienes en tu primera generacion a un
Platino, recibiras el 14% de sus ganancias

Uni-Nivel e Infinito.

¢(PUEDO ACUMULAR BONOS DEL BONO
ESTILO DE VIDA SI AVANZO DE RANGO
Y CUMPLO LOS REQUERIMIENTOS DE
VOLUMEN BALANCEADO?

No, este bono se te paga con el rango que

alcances.



Glosario

CLIENTE PREFERENTE (CP):

Cuando uno de tus consumidores adquiere
los productos Bodylogic con regularidad,
puedes inscribirlo al Programa de Cliente
Preferente con el que accede al 10% de
descuento sobre el precio publico y puede
incrementarlo hasta un 30% de descuento.
COMPRESION DINAMICA:

La compresion dinamica consiste en que
aquellas personas que no tengan VD al final
del mes, no te contaran como un nivel de
pagoy se comprimiran, cobrando asisolo de
aquellas personas que estan distribuyendo
los productos Bodylogic.

CONSUMIDOR:

Es aquella persona que adquiere los
productos a precio publico, a través de un
Distribuidor de Bodylogic. También puede
comprarlos a través del sitio replicado de
algun Distribuidor Independiente.
Distribuidor ACTIVO:

Es aquel Distribuidor Independiente que, en
ese periodo (mes), tiene un VD acumulado
de 100 puntos o0 mas.

GENERACION:

Relacion entre un Lider Plata Ejecutivo o
superior y otro Plata Ejecutivo o superior en
su linea descendente.

LINEAS ACTIVAS:

Para calificar a los rangos se requiere
cierta estructura; esta consiste en tener
Distribuidores  Independientes  activos
en tu organizacion, los cuales no deben
forzosamente ser directos, sino que deben
estar en lineas (piernas) distintas (en

cualquier nivel de profundidad).

NIVEL (N):

Es la posicion que un Distribuidor
Independiente tiene respectoaotroensulinea
ascendente o descendente. Si un Distribuidor
Independiente afilia a otro, este recién
patrocinado se encontrara en el primer nivel
del patrocinador en su linea descendente. Del
mismo modo, el patrocinador se encontrara
en primer nivel en linea ascendente del
Distribuidor auspiciado.

POLITICA DE INACTIVACION:

Los Distribuidores Independientes que
durante seis meses consecutivos no realicen
compras de, al menos, 100 puntos de volumen
personal pasaranaser Clientes Preferentes, su
organizacion descendente sera comprimida
y quedara bajo su patrocinador ascendente,
conservando su estructura.

Los Clientes Preferentes que durante seis
meses consecutivos no realicen compras
de, al menos, 1 punto de volumen personal
seran dados de baja definitiva 'y, por tanto, sus
Clientes Preferentes seran comprimidos al
primer nivel de su linea ascendente.

PRECIO DE DISTRIBUIDOR INDEPENDIENTE:
Es el precio al que un Distribuidor
Independiente  adquiere los productos
conforme al Programa de Lealtad.

PRECIO PUBLICO (PP):

Es el precio sugerido para la reventa de
cualquier producto Bodylogic.

PUNTOS DE VOLUMEN TOTAL (PVT):

Es la suma de tu volumen de distribucion y los
puntos realizados por tu organizacion que no
tengan el descuento maximo y que no tengan
a otro distribuidor en linea ascendente con el

descuento maximo.

TITULO DE PAGO:

Para que un Distribuidor Independiente reciba bonos y
ganancias debe calificar a algun rango cumpliendo los
requerimientos necesarios de VD, VBO y lineas activas. El
rango con el que se calcularan estos bonos y ganancias
es el que se haya alcanzado ese mismo mes.

TITULO HISTORICO:

Es elrango con el que se reconoce a cada Lider Bodylogic.
Este no es el rango de pago que haya alcanzado el ultimo
mes, sino que es el maximo rango de pago que haya
calificado un lider desde marzo 2017.

VALOR REEMBOLSABLE (VR):

Es la base sobre la cual se calculan las ganancias de cada
producto y corresponde al 89% del valor de una orden sin
considerar los impuestos.

VOLUMEN BALANCEADO DE ORGANIZACION (VBO):

Es tu volumen de organizacion, pero limitando el volumen

de cada linea de acuerdo al VML. Ademas, se suma tu VD.

Bodylogic:

VOLUMEN DE DISTRIBUCION (VD):

Es el volumen de tus compras personales y las
compras de tus clientes preferentes. El VD suma al
VBO.

VOLUMEN DE ORGANIZACION (VO):

Es el volumen de las compras de los Distribuidores
Independientes en tu linea descendente, mas el de
tus Clientes Preferentes.

VOLUMEN MAXIMO POR LINEA (VML):

Es el maximo volumen calificable que puede venir de
unasolalinea (o del VD) y que puede sumarse para el
VBO necesario para calificar a los rangos dentro del

Plan de Carrera Bodylogic.



Linea Bienestar ~ ¢Necesitas ayuda?

Llama al CES y elige la opcién 4

® Conoce a fondo nuestros productos, @

sus ingredientes clave, sus beneficios CENTRODEEACELENCIA BN EL SERVICIO

y modo de uso.

® Consulta los horarios de sesiones

informativas de temas de nutricion. Bolivia 800 10 0556 México 800 702 4840 Panama 800 053 1454
Peru 0800 00834 El Salvador 800 7011 USA 1855 2627934

@ Asesorias personalizadas por

nutricionistas profesionales.

@Bodylogic.Oficial
@ ces@bodylogic.com.mx
f ©@BodylogicOficial

€& www.bodylogicglobal.com
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Te quiero ayudar a alcanzar tus suefos, jContactame!




